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一、缘起： 

大陆地区商业地产开发过度竞争，普遍面临『招商难』的困境，供需严重失衡。

台湾地区中小型服务企业普遍具有品牌创新、营销灵活、易受市场关注的特色，

但具有台湾优良特色的中小企业本身亦受限于资金、人力、市场熟悉度等等因素

制约，直接来大陆投资并非易事。为此，应该在大陆建立大陆青年创业孵化器平

台，透过微型创业专业培训方式，引进台湾优质服务等企业品牌管理、营销与技

术孵化熟悉大陆本地市场的年轻人作为桥头堡拓展市场，一则解决大陆青年毕业

即失业问题、一则解决大陆本地各省(市)商业地产开发供需不平衡困境，最终藉

由平台功能，产生磁吸效应，促进两岸技术移转、货物贸易、金流移动的快速发

展。 

 

二、已落实作为： 

已于 2014 年 9 月 11 日经全国台联审批通过，择定重庆作为两岸青年微型创业孵

化器试点城市，9月 15 日在北京完成项目签约正式启动，项目运行半年后，依

循总结积累经验循台联系统在全国各省(市)复制扩大运行。 

 

三、专案亮点： 

1.『强大培训班子』： 

引进在四川成都已有优良辅导实绩的台湾创业辅导团队，进行品牌、营销、电商

三部分专业培训，并对培训合格学员进行创业咨询辅导。 

2.『严控创业征授信与贷后风险管理』： 

结合各省(市)银行既有青年创业辅导贷款基金与部分民间风险投资基金，组成授

信管理委员会，根据培训表现，成熟放飞，并择优给予贷款定向扶持，因为委员

会成员已经透过标准专业程序评估学员创业资质高低，可有效降低银行创业贷款

授信风险，并协助做好贷后管理。 

3.『畅旺两岸人员、品牌、技术、货物、金流与投资交流』： 
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孵化器本身虽然是创业平台，但该平台孵化综效会体现两岸在人员、品牌、技术、

货物的快速交流，对于资金流与投资力度会产生磁吸与加速作用，平台本身结构

扁平灵活，运行成本低，无大企业结构制约，能因应社会潮流快速变化，长期性

与短期性合作都能搓合完成，可以双向完成战略性与战术性需求。 

4.『孵化器创业成功的学员向心力强』： 

本孵化器成功辅导创业的学员对于组织具有高度向心力，因为他们人生的第一桶

金就是本孵化器提供，开创初期他们虽然不大但都具有一定实力，堪称『蚂蚁雄

兵』，将这些青年创业家有效组织，出钱出力，可以使孵化器毋庸外援自主发展。

放眼未来，这些孵化器成员其中一两位，成为马云或任正非，这个青年创业孵化

器联谊组织在社会影响力将更为可观。 

5.『巧妙结合政府涉台交流与青年就业政治需求，形成特殊竞争优势，在创业培

训产业形成独特蓝海市场。』： 

创业孵化器在大陆培训市场行之多年，并不罕见，但与政府工作目标完全结合者，

有其困难，各级政府目标工作横向联系整合更难，藉由两岸青年创业孵化器平台

建立，不仅在商业部分能产生强大品牌移植、服务创新、贸易活络的综效外，由

全国台联统管涉台业务部门牵头，由各省(市)金融与青年创业部门协办，于公于

私两全其美，这是一般商业公司无法涉足且难以跨越的竞争门坎，有利本孵化器

平稳运行。 

 

四、项目需求： 

 (一)、『组织需求上应依托大陆特定资质有限公司』： 

      孵化器将要依托在具有贸易、培训、企业咨询顾问等资质且注册在大陆的 

      有限公司，透过本商业载体，具体落实孵化创业过程两岸贸易、技术转移、 

      专业培训、在线线下金流服务等具体商业需求。 

 (二)、『应促成已经设有青年创业贷款的政策性银行或民间风险投资基金结 

       合』： 

      孵化器对象最终要走向社会创业，必须有资金贷款援助，各省(市)银行早 

      已因应政策设有青年创业贷款基金并行之多年，创业贷款征授信风险与贷 

      后管理如何有效运行，是金融机构面临创业贷款政策落实最重要但也最薄 

      弱的环节，专业孵化器的培训师资，都具有深厚辅导就业实绩具有市场识 

      别力，与银行传统征授信人员有效组织结合，并能强化金融机构授信风险 

      控管保障资金安全，故应该藉由各省市金融办或相关风投人士牵头合作。 

(三)、『前期启动资金需求约为人民币 21 万元』： 

     1.『开办费用预估需求人民币 6万元』： 

       人民币 6万元部分为创办人实报实销的交通住宿与工作联系费用，该费 

用主要系创办人联系整合各方资源所需要的交通住宿经费，不含任何工 

作报酬，支出方式均以实报实销，力争在三个月内完成一切联系组建工 



作开始运行孵化器。 

     2.『前期培训咨询及行政费用预估需求人民币 15 万元』： 

        此部分费用用于孵化师资钟点授课与往来交通住宿费用与创业后持续 

        关怀专业咨询钟点费用支出，支出方式均以实报实销，力争在孵化器启 

        动半年内择优辅导优秀青年创业者投入市场稳健运行形成领头羊。 

 

五、孵化器载体预估可产生未来现金收益类型： 

  (一) 、孵化器创业资质认证费： 

         经本孵化器孵化走向社会创业者，如需接受本孵化器持续性辅导，应 

         缴交资质认证费，并由全国台联发交资质认证书，并采年审制。 

  (二) 、培训师资佣金费用： 

         凡透过本平台在线或线下对于创业者辅导的合格师资，均应向本平台 

         缴纳佣金，始得进入本平台进行授课与成为创业顾问。 

  (三) 、贸易服务费： 

         凡透过本平台引进品牌合作而有货物与技术服务采购等贸易需求者， 

         应经由本孵化器依附的贸易公司进行，并依货物与服务总价百分 2征 

         收服务费。 

  (四)、电商服务费： 

        凡委请本孵化器进行电商业务开展在线与线下业务者，应缴交电商服务 

        费用。 

  (五) 、资金贷款中介费： 

        凡透过本孵化器取得风险投资基金支持者，应缴交资金中介费。 


